Деньги любят счет

Одним из направлений датско-российской «Программы содействия экономическому развитию Калининградской и Псковской областей на 2005-2010 годы» является развитие сектора финансовых услуг. Далеко не все предприниматели и малые предприятия сегодня имеют возможность получить банковский кредит, хотя для их ежедневной работы, и тем более для расширения производства, без заемных средств не обойтись. А между тем бизнесмены могут помочь себе сами, объединившись в… кредитный кооператив. О деятельности такой микрофинансовой организации рассказывает эксперт датско-российской программы Марат ОВЧИЯН. Он является руководителем кредитного кооператива «Содействие» в городе Смоленске. 

- Марат Ригович, ваш кооператив одним из первых начал предоставлять финансовые услуги малому и среднему бизнесу?

- Кредитные кооперативы существовали и в дореволюционной России, и в советские времена. Вспомним те же кассы взаимопомощи, которые создавались на предприятиях. Они были ориентированы на удовлетворении бытовых потребностей определенной группы людей и не выходили на уровень малого бизнеса.  Мы сделали шаг в этом направлении. Наш кооператив работает с 1997 года, хотя  закон о кредитной кооперации появился только в 2001-м. Сегодня у нас 3,5 тысячи пайщиков, из них половина – представители малого предпринимательства. В год выдаем около 2,5-3 тысяч кредитов на сумму 500 млн рублей. Представительства открыты в 10 районах Смоленской области

- Насколько востребованы услуги по микрофинансированию?
- Малому бизнесу нужны срочные и быстрые деньги. У частного предпринимателя небольшие финансовые потребности, но более интенсивные. Некоторые берут, например, кредит в размере 10-15 тысяч рублей 2-3 раза в месяц. Такой заемщик не интересен для банка: ему выгоднее работать с крупным клиентом.  К тому же есть категория людей, которым вообще недоступны банковские кредиты. Например, люди пенсионного возраста и те, кто имеет неофициальные заработки.  В кредитном кооперативе клиенты разного уровня достатка и потребностей. У нас самый короткий кредит может выдаваться на один день, самый большой, не считая ипотеку, - на три года. Сумма займа - от 2 тысяч рублей до 1 миллиона и больше. 

Кооператив -  это взаимопомощь, когда люди объединяют свои ресурсы и сами устанавливают правила, по которым оказывают эту помощь. Мы никогда не дадим кредит, несмотря на имеющийся залог, если выплаты превышают ваши реальные возможности. Как правило, заемщик не может отдавать ежемесячно более трети своего дохода. Зачем загонять его в долговую яму, если можно найти взаимовыгодные условия, например, увеличить срок кредита, сделав более приемлемым платеж? Практически все финансовые продукты, которые сегодня предлагает кооператив, были созданы, исходя из потребностей конкретного человека, а потом уже стали типовыми. Как и в банках, у нас соблюдаются все процедуры: обеспечение, залог, поручительство. Но это делается не формально, а в межличностном режиме.

- Какие у членов кооператива гарантии сохранить свои сбережения?

- В июле прошлого года был принят новый закон «О кредитной кооперации», который определяет правовые, экономические и организационные основы их создания и деятельности.  По собственному опыту, хочу сказать, что все должно строиться в рамках здравого смысла. У меня, например, нет финансового образования, я архитектор. Ведь каждый из нас, не будучи экономистом, ведет свой семейный бюджет, знает, сколько потратить денег, а сколько оставить. Сбережения наших пайщиков не лежат мертвым грузом в кооперативе.  Их доходность сохраняется на уровне  18-22 %, реализуются  специальные программы для  людей предпенсионного возраста и других категорий.

Кооператив пережил дефолт 1998 года без особых потерь. Мы постоянно контролируем ситуацию и оперативно реагируем на все просрочки по займам, начиная с одного дня. За 14 лет баланс условно списанной задолженности, которая сейчас возвращается через суды, составляет 15 млн. рублей. Для сравнения: доход на сбережения мы выплачиваем ежемесячно в размере 4 млн рублей. Тот, кто хочет доверить нам свои средства, может ознакомиться с любыми показателями, все отчеты о работе кооператива размещены в Интернете. 

-Почему, по вашему мнению, в Псковской области пока не развита кредитная  кооперация? 
- Это относительно новый финансовый инструмент. Далеко не все существовавшие в Пскове потребительские кооперативы  зарекомендовали себя с положительной стороны. Моя  задача как эксперта – стимулировать создание и оказывать поддержку микрофинансовым организациям. Своим примером мы можем показать, что это реально, и готовы поделиться наработанным опытом.  Я знаю, что есть уже инициативные группы по созданию кооператива в Бежаницах. В планах – встречи и консультации в Печорах и Дедовичи. 

У кредитного кооператива цель  не декларативная, а конкретная – повышение благосостояния людей, социальное развитие региона. Некоторые наши пайщики, например, начав с семейного бизнеса, создали предприятия, где уже работает несколько десятков человек. И все это мы делаем без государственной поддержки, без субсидий. Сегодня важно не только заработать деньги, но и сохранить их. Например, в одной африканской стране есть сборщик сбережений. Он раз в неделю приходит в каждый дом и собирает по несколько долларов. В результате за год скапливается приличная сумма. Мы, например, на себе проверили этот принцип, регулярно откладывая сдачу, которая остается после посещения магазина. Обычно эти деньги уходят, как сквозь пальцы. Таким образом, через полгода кто-то накопил на пылесос и другую бытовую технику. Нужно воспитывать у людей финансовую грамотность, умение рационально использовать заработанные деньги. Это тоже наша задача.

Любовь ПАВЛОВА.

